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P Microsoft kauft Anbieter fir

Data-Warehouse-Appliances

Der Softwarekonzern Microsoft hat mit
DATAllegro einen Anbieter fiir Data-Ware-
house-Appliances gekauft. Eine Data-Ware-
house-Appliance stellt die Hauptbestandteile
einer Data-Warehouse-Losung — Datenbank,
Server mit Betriebssystem und Speichersystem
— gemeinsam zur Verfiigung und erleichtert so
die Abstimmung zwischen den Komponenten.
DATAllegro nutzte fiir seine Appliance bevor-
zugt die Open-Source-Datenbank Ingres und
die Hardware von Dell. Das kalifornische Un-
ternehmen ist bislang nicht in Deutschland titig,
hat aber bereits Niederlassungen in Frankreich
und GroBbritannien. Carsten Bange, Geschifts-
fiihrer des Business Application Research Cen-
ter (BARC), geht davon aus, dass ,,Microsoft die
Produkte von DATAllegro auch in Deutschland
anbieten wird". Microsoft will nach Einschit-
zung von Carsten Bange mit den aufgekauften
Produktlinien in das Marktsegment fiir High-
End-Data-Warehousing-Appliances eindringen.
Die eigene Datenbank Microsoft SQL Server hat
der Softwarkonzern bereits um Business-Intelli-
gence-Funktionen wie die Analysis- und Repor-
ting-Services erweitert.

AuBerdem iibernimmt Microsoft den israeli-
schen Anbieter Zoomix, der eine Komponente
fiir das Datenqualititsmanagement anbietet, die
den SQL Server erginzt. heildk
P Cognos-Partner STAS von Ulmer
Unternehmensgruppe aufgekauft
Die Ulmer Unternehmensgruppe FRITZ &
MACZIOL : INFOMA hat als Teil des niederlin-
dischen Technologiekonzerns Imtech N.V. den
Business-Intelligence-Spezialisten STAS GmbH
tibernommen. Unter der Leitung der bisherigen
Geschiftsfithrer Uwe Schulze und Siegfried Wolf
werde der Anbieter von Losungen fiir Business
Intelligence und Corporate Performance Ma-
nagement (CPM) auch kiinftig eigenstandig agie-
ren und die Produktstrategie der Vergangenheit
fortsetzen. STAS gehort den Angaben zufolge
zu den Top-3 Platinum Partnern des von IBM
ibernommenen Business-Intelligence-Anbieters
Cognos. STAS hat die Lésung STAS CONTROL
entwickelt. Die modular aufgebaute, betriebs-
wirtschaftliche Software unterstiitze vor allem
mittelstindische Unternehmen bei der Planung,
Analyse und Steuerung. hei
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SAP verkauft Produktbereich

fir Beteiligungsmanagement

Die SAP gibt die Marktfiihrerschaft bei Losungen fiir
Beteiligungsmanagement ab, indem der Bereich an den

Entwicklungspartner zetVisions verkauft wurde.

EINEN TEIL lelzten
Jahr gekauften Geschiiltsbereiches
Business Objects verkauft die SAP
AG an die Heidelberger zetVisions
AG. Durch
nahme von
Objects gelanglen auch

seines im

die Uber-
Business

die Losungen fiir Be-
teiligungsmanagement
Business Objects Cosmos
und deren Nachfolger
BusinessObjects Insighter
in das Produktportfolio
der SAP AG. Allerdings
gibt es seil drei Jahren
eine Entwicklungs- und
Vertriebspartnerschaft
mit der zetVisions AG
aus Heidelberg, die fiir
das Beteiligungsma-
nagemenl die Software
Corporalte
Investment Manager
(CIM) anbietet. Grolie
Anteilseigner der zetVisions AG sind
tiber ihre Beteiligungsgesellschafien
die SAP-Griinder Dietmar Hopp und
Klaus Tschira.

zetlisions

s gab eine Weltthewerbssituali-
on mit der SAP, die aufgeldst werden
musste®, sagte Marko Albrecht, Vor-
standsvorsilzender von zelVisions,
gegeniiber dem is report. ,Unsere
Losung zetVisions CIM ist als Losung

fiir das Beleiligungsmanagement auf

der Solution Map der SAP positioniert.
Durch die Ubernahme von Business
Objects ist ein Wetthewerbsprodukt,
Business Objects Insighter, in das
Produktportfolio der SAP mit reinge-
rutscht. Beide Produkte haben eine
funktionale Uberschneidung von
tiber 90 Prozent.”

Albrecht weiter: ,Vor diesem Hin-
tergrund haben wir uns mit der SAP
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Konnte von der SAP
die Marktfiihrerschaft
bei Anwendungen fiir
das Beteiligungsma-
nagement tiberneh-
men: Marko Albrecht,
Vorstandsvorsitzender
der zetVisions AG.

zusammengeselzt. Wir sind gemein-
sam zu dem Entschluss gekommen,
dass das Know-how fiir das Betei-
ligungsmanagement ganz Kklar bei
zelVisions liegl — mil ei-
ner Erfahrung von mehr
als zehn Jahren. Und wir
betreuen in dem Umfeld
schon mehr als hundert
Kunden in  Deultsch-
land, Osterreich und der
Schweiz. Daher isl es
sinnvoll, dass wir die In-
sighter-Kunden auch mit
belreuen, und so wurde
entschieden, diesen Pro-
duktbereich herauszulo-
sen, damil zetVisions ihn
iitbernimmt und weiter-
fiihrt.«

Auf die Frage, ob we-
gen der Tatsache, dass
die Erfahrung des Pro-
duktbereichs fiir
Business

Betei-
ligungsmanagement bei
Objects dhnlich lang und die Anzahl
der Kunden sogar hoher sei, auch
eine andere Entscheidung méglich
gewesen sei, saglte der zetVisions-
Vorstand: ,Das hitte auch anders
kommen koénnen. Das stimmt. Wir
freuen uns tiber die getroffene Ent-
scheidung und sind sicher, dass wir
die Business-Objects-Kunden auch
verniinflig betreuen konnen.“ Das
erste Feedback von den Kunden nach
der Ankiindigung sei sehr positiv ge-
wesen. Albrecht lidsst durchblicken,
dass die Anwender von Business Ob-
jects Insighter, das urspriinglich von
Cartesis entwickelt und vertrieben
wurde, sich nach der Ubernahme
von Cartesis durch Business Objects
im April 2007 nur schlecht betreut
fiihlten und unzufrieden waren. dk
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